
Damit eine Markenbotschaft beim Emp-
fänger ankommt und tatsächlich etwas 
bewirkt, muss sie zum richtigen Zeit-
punkt am richtigen Ort platziert sein. 
Auf Messen buhlen viele Anbieter um 
die Aufmerksamkeit der Besucher – des-
halb lohnt sich eine frühzeitige und stra-
tegisch durchdachte Werbe-Planung. Auf 
der Messe Friedrichshafen werden die 
Werbeflächen durch einen kompetenten 
Partner verwaltet – die werbeflaechen24 
GmbH mit Sitz in Lochau. Das digital ge-
stützte Buchungssystem bietet für jedes 
Budget die optimale Werbe-Kombination.  
Kurt Abele ist in der Abteilung Beratung und 
Verkauf bei www.werbeflaechen24.com 
tätig und arbeitet seit Jahren eng mit der 
Messe Friedrichshafen zusammen.

CLOSEUP: Herr Abele, seit 2010 gibt es die 
Plattform www.werbeflaechen24.com, 
mittlerweile stehen Sie alleine für die 
Messe Friedrichshafen mit ca. 8.000 Aus-
stellern aus aller Welt in Kontakt. Worin 
sehen Sie Ihr Alleinstellungsmerkmal ge-
genüber anderen Anbietern?
Kurt Abele: Unsere Kunden profitieren da-
von, dass sie sich online schnell und ein-
fach einen Überblick über die verfügbaren 

Werbeflächen verschaffen können – und 
zwar in Echtzeit. Das gilt für alle von uns 
betreuten Areale, egal ob Messegelän-
de, Kongresszentren, Flughäfen oder Ski- 
gebiete. 

CLOSEUP: Gerade im Vorfeld von Messen 
haben die Unternehmen oftmals viel in-
terne Vorbereitungsarbeit zu leisten, da 
kann die Zeit knapp werden. Welche Auf-
gaben fallen für die Buchung von Werbe-
flächen an?
Kurt Abele: Als Full-Service-Dienstleister 
bieten wir die Komplett-Palette an: Alles, 
was wir brauchen, sind druckfertige Daten – 
den Rest erledigen wir. Neben der Miete 
der Werbefläche für den kompletten ge-
wünschten Zeitraum kümmern wir uns 
auch um die Produktion der Werbefläche – 
inklusive aller notwendigen Konfektionen, 
wie z. B. Verstärkungen, Ösen oder ähnli-
ches. Auch die Montage und Demontage 
der Werbefläche erfolgt durch uns. Auf 
Wunsch wird der Werbeträger nach der 
Veranstaltung natürlich an den Kunden 
geschickt, so dass er mehrfach verwendet 
werden kann.

CLOSEUP: Mit welchem zeitlichen Vorlauf 
muss man bei der werblichen Planung ei-
ner Messe rechnen?
Kurt Abele: Je eher eine Anfrage bei uns 
eingeht, umso größer ist natürlich die 
Auswahl an verfügbaren Flächen. Der 
Mehrwert entsteht ja auch durch eine op-
timale Kombination aus Werbeflächen in 
verschiedenen Bereichen – zum Beispiel 
bei der Buchung von Außenflächen, Innen-
flächen und Pendelschildern. Durch diesen 
Flächenmix können Unternehmen ihre in-
dividuellen Anforderungen umsetzen und 
damit ihre Marketing-Ausrichtung erfüllen. 
Zudem sparen sie viel Zeit, denn Begehun-
gen vor Ort oder beigestellte Produktio-
nen entfallen. 

CLOSEUP: Wie lautet Ihr persönlicher Tipp 
für interessierte Werbekunden?
Kurt Abele: Auf unseren Internetseiten 
kann man sich genau informieren, wel-
che Werbeflächen für welche Messe auf 
dem Gelände verfügbar sind. Auch wenn 
Auswahl und Buchung komplett digital 
erfolgen, sind wir natürlich trotzdem als 
Ansprechpartner da. In einem persönli-
chen Gespräch können wir auf individuelle 
Wünsche eingehen und für jedes Budget 
das optimale Werbepaket schnüren.

Kontakt
werbeflaechen 24 GmbH 
Kurt Abele  
Pestalozzistraße 22
88069 Tettnang
0049 7542 66 18 
0049 177 21 36 387
kurt.abele@werbeflaechen24.com
www.werbeflaechen24.com

Schnell, einfach, online:
WERBEFLÄCHEN BUCHEN



Anzeige

Die Auswahl der Werbefl ächen erfolgt online auf 
www.werbefl aechen24.com: Hier lässt sich genau 
auswählen, welche Werbefl ächen noch frei und 
buchbar sind. Für jeden gewünschten Standort bietet 
das System ein Standortfoto sowie die relevanten 
technischen Daten und den Mietpreis.

Freie Flächen immer in Echtzeit verfügbar 
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